
در حوزه تولید محصول شــما، آیا رقیــب داخلی یا 
خارجی دارید؟

این محصول نوعی محصول با فناوری پیشرفته شــناخته 

می شــود که در داخل کشــور، در این مورد رقیبی نداریم 

هرچند نمونه های آزمایشــگاهی و دانشجویی وجود دارد 

اما هیچ کدام به محصولی عرضه شونده به بازار ختم نشده 

است. در خارج از کشور شرکت گوگل چنین محصولی را 

تولید کرده است.

چه مدت طول کشــید که نمونه اولیه این قاشــق را 
تهیه کنید؟

شروع این ایده از ســال ۹۵ بود که یک سال بعد به صورت 

جدی تر دنبال شد. از ســال ۹۶ تا نیمه دوم سال ۹۷ کار 

تحقیق و توســعه آن به طول انجامید و اواخر ســال ۹۷ به 

نمونه ای آزمایشــگاهی از آن رسیدیم. ســال ۹۸ تصمیم 

گرفتیم که نمونه اولیه خود را به نمونه ای قابل عرضه در بازار 

و قابل ارائه به مشــتری تبدیل کنیم. همین امر برخلاف 

انتظارمان، ما را با چالش های فراوانی روبه رو کرد. با توجه 

به امکاناتی که داشــتیم، بیش از ۹ ماه طول کشید که به 

محصولی قابل ارائه برسیم و الان هم در حال آماده سازی 

زیرساخت ها برای تولید با تعداد بالا هستیم.

بازخوردهای مشتریان در اســتفاده از محصول شما 
چگونه بوده است؟

از آنجا که لرزش دســت ها متفاوت اســت، ممکن اســت 

محصول ما به کار بعضی از مشتریان نیاید، اما مشتریانی 

که از این محصول استفاده کرده اند بسیار راضی بوده اند. 

اگر محصول برای مشتری مناسب نباشد، می تواند آن را 

برگشت بزند که همین امر، خود، برای ما چالش ایجاد کرده 

است به این دلیل که ممکن اســت محصول آسیب دیده 

برگشت بخورد. به همین دلیل، به دنبال راهی هستیم که 

قبل از ارسال قاشق به مشتری، متوجه شویم آیا محصول 

مناسب او هست یا خیر. روش تستی که در حال کار روی آن 

هستیم، دریافت یک دستخط از مشتری یا ارائه یک برنامه 

موبایلی است که به کمک آن بتوان دامنه و فرکانس لرزش 

دست فرد را سنجید.هدف و مأموریت ما قبل از سودآوری، 

ایجاد آسایش در بیمار است. همین دلیل موجب شده است 

با بیماران و مشــتریانمان بعد از خرید محصول در ارتباط 

بمانیم. حتی مشتریانی که محصول ما مناسب حال آن ها 

نبوده است، باز هم با ما در ارتباط اند و پیگیر روند کاری تیم 

هستند. ما هم سعی می کنیم در ارتباطمان به آن ها انرژی 

و روحیه بدهیم.

با چه میزان ســرمایه کار را شــروع کردیــد و با چه 
روش هایی به جذب سرمایه پرداختید؟

ما با حدود ۱۰ میلیون تومان طی چند ماه اول کار را شروع 

کردیم. در واقع هرچه درجیب داشــتیم بــرای شروع کار 

گذاشتیم. اواخر ســال ۹۷ وارد شــتاب دهنده تریگ آپ 

شدیم و در کنار خدمات و مشاوره های منتورینگی که ارائه 

می کردند، یک سرمایه اولیه شتاب دهی دریافت کردیم. 

برای جذب سرمایه بیشــتر، روش دیگری که مدنظر قرار 

دادیم ارائه پیش فروش بود، آن هم زمانی که فقط یک نمونه 

اولیه از محصول داشــتیم. با ارائه یک ویدئو از محصول، 

به اطلاع مخاطبانمان رســاندیم کــه در حال تهیه چنین 

محصولی هستیم و می توانند با یک تخفیف مناسب این 

قاشق را پیش خرید کنند. از این روش هم مقداری تأمین 

مالی کردیم. هم بازار را آزمایش کردیم و بازخورد مشتریان 

را گرفتیم. پس از این بــه سراغ روش مشــارکت در تولید 

رفتیم و سرمایه جذب کردیم. بعد از ایــن مدل، به سراغ ۲ 

سرمایه گذار خطر پذیر (vc)، بنیاد برکت (صندوق رویش) 

و صد استارت آپ رفتیم که همراه با تریگ آپ سرمایه مرحله 

دوم ما را تأمین کنند.

به نظر می رسد کانال های سنتی از جمله فروشگاه های 
کالای سلامت کانال مناســبی برای فروش محصول 
شما باشــند. شــما چه کانال هایی برای فروش خود 

درنظر گرفتید؟

با توجه به کارهای مشابهی که در حوزه تجهیزات پزشکی 

انجــام داده بودیــم، تصــور می کردیم روش فــروش ما از 

نوع آفلاین و عمده کانال هــای فروش محصول ما همین 

فروشــگاه های تجهیــزات پزشــکی و توصیه پزشــکان و 

فیزیوتراپیست ها باشــد اما در کنار این کانال ها تصمیم 

گرفتیم فــروش آنلایــن را نیز امتحــان کنیم. بــه قدری 

روی کانال فــروش آنلاین بازخــورد گرفتیم کــه تولید از 

سفارشاتمان عقب افتاد. با توجه به تولید محدود محصول، 

تصمیم گرفتیم روش آفلاین را شروع نکنیم و تمام تمرکز 

کانال فروش خــود را بر بســتر فضای مجــازی به کمک 

دیجیتال مارکتینگ قرار دهیم.

برای توسعه و تولید انبوه محصول خود چه برنامه ای 
دارید؟

مــا الان در کارگاه کوچکی که در دانشــگاه داریم، مونتاژ 

نهایی محصول خود را انجام می دهیم. برای افزایش تولید، 

در نظر داریم با برون سپاری هر چه بیشتر تولید بخش های 

 (scaleup) مختلف محصول، امکان توسعه مقیاس پذیر

را برای خود فراهم کنیم. یعنی فناوری تولید در دست ما 

می ماند اما ساخت و تولید بخش های مختلف را تا جایی 

که می توانیم برون سپاری می کنیم.ما هر ماه ظرفیت تولید 

خود را افزایش می دهیم اما توقع داریم ۹ ماه تا یک سال 

دیگر، ظرفیت تولید را برای پاسخ گویی کامل بازار، به تولید 

انبوه برسانیم.

چه تعداد نیرو دارید؟
تــا الان ۱۰ نفر در تخصص هــا و حوزه هــای الکترونیک، 

مکانیک و کنترل، مهندسی پزشکی، علوم اعصاب و فروش 

داریم که همگی از دانشجویان و استادان دانشگاه هستند.

چه زمانی به نقطه سربه سر می رسید؟
با توجه به جذب سرمایه های مختلفی که داشتیم، محاسبه 

نقطه سر به سر متفاوت است اما اگر جذب سرمایه آخر خود 

را ملاک قرار بدهیم، پیش بینی می کنیم تقریبا یک سال و 

نیم دیگر که به نقطه سربه سر برسیم.

طی مدتی که استارت آپ فن آسا را راه اندازی کرده اید، 
بیشتر با چه چالش هایی مواجه بوده اید؟

ما در حوزه های مختلفی با چالش روبه رو بودیم که یکی از 

مهم ترین های آن ها حوزه فنی است. تیم ما هفته هایی بوده 

که نزدیک به ۴۰ چالش فنی پیش روی خود می دیده است. 

چالش دیگر چالش مالی بود که سعی کردیم با روش های 

مختلف آن را تأمین کنیم. چالش هــای راهبردی از دیگر 

چالش های موجود است اما نقطه قوت ما تیم فن آساست، 

یک تیم همدل و حرفه ای که به کمــک هم می توانیم هر 

چالشی را حل کنیم.

نیروهای تیم شــما هــر یک در حوزه هــای مختلف 
تخصص دارنــد و دارای روحیات متفاوت هســتند. 
رهبری و هدایــت این تیم برای شــما چالش ایجاد 

نکرده است؟
چالــش در این مورد هســت و من هم که ســابقه فعالیت 

زیادی در حوزه کار استارت آپی نداشتم با مشکلاتی روبه رو 

شدم، اما وقتی چرایی تیم یکسان باشد و همه با یک هدف 

مشخص حضور داشته باشــند، و هر کس به دنبال هدف 

خودش نباشد مثلا یکی به دنبال پول درآوردن باشد یکی 

به دنبال رشــد خودش باشــد، حل چالش های پیش رو 

راحت تر و مدیریت تیم ساده تر می شود. فرهنگ موجود در 

تیم هم بسیار مهم است. ما در فن آسا سعی کردیم فرهنگی 

همدلانه و دوستانه ایجاد کنیم و هر کسی هم که تازه به تیم 

وارد می شود سعی می کنیم در همین فرهنگ حلش کنیم. 

همواره سعی می کنیم هر مسئله ای که در روند کار پیش 

می آید همه در موردش نظر بدهند. با این کار، هم خودمان 

را رشد می دهیم، هم موجب رشد تیم می شویم. در تیم ما 

هر کسی حق دارد خطا کند. سعی می کنیم نقاط ضعف 

یکدیگر را ببینیم و به جای اینکه علیه یکدیگر اســتفاده 

کنیم، به بهبود آن ها می پردازیم.

آیا به دنبال حمایت های دولتــی در پروژه کاری خود 
بوده اید؟

از اول دور حمایت های دولتی را خط کشیدیم و کار را با این 

دید شروع کردیم که به دنبال مجوز و حمایت های قانونی 

نباشــیم. در واقع، به دنبال این هســتیم که محصولات 

تولیدی ما غیرتهاجی، b2c (فروش مستقیم به کاربر) و نیاز 

به مجوز زیادی نداشته باشد.

فکر می کنید اســتارت آپ فن آسا ۵ ســال دیگر کجا 
قرار دارد؟

تا ۲ سال دیگر وارد فاز صادرات می شویم. همچنین در حوزه 

تحقیق و توسعه روی محصولاتی در حال کار هستیم که در 

دنیا جدیدند و نتایج بسیار خوبی را حاصل می کنند. اما 

تبدیل این محصولات از فاز تحقیقاتی به فاز تولید زمان بر 

است. سعی می کنیم تا ۵ سال آینده این محصولات را در 

سبد عرضه استارت آپ خود داشته باشیم.

چقدر روی کارتان زمان می گذارید؟
هرچه برای کار نیاز باشد، زمان می گذارم. گاه شده است 

از صبح تا ۲ بامداد روز بعد زمان گذاشته ام. اما به صورت 

معمول از صبح تا ۱۰ شب دفتر هستم و بقیه کار را در منزل 

انجام می دهم. خوشبختانه همسر من هم چون کارآفرین 

و بنیان گذار استارت آپ دیگری است، شرایط کاری من را 

درک می کند و با دغدغه کمتری به کار خود می پردازیم.

چه توصیه ای بــرای افرادی که می خواهند مســیر 
کارآفرینی را آغاز کنند دارید؟

به نظــرم یکــی از مهم تریــن نکاتی که هر شــخصی که 

می خواهد در راه کارآفرینی قدم بگذارد باید در نظر داشته 

باشد، توجه به چرایی کار است و اینکه چرا می خواهد این 

کار را انجام بدهد. توجه به اینکه چه محصولی ایجاد کند یا 

چطور آن را از رقبا بهتر کند یا ســؤالاتی از این دســت در 

گام های بعدی باید مورد توجه قرار بگیرد. کتاب «با چرا آغاز 

کنیم» کتابی فوق العاده در این زمینه اســت که می تواند 

ذهنیت خوبی به شما بدهد. پیدا کردن چرایی کار می تواند 

موجب توســعه راحت تر کار شما شــود و خیلی راحت تر 

می توانید هم تیمی های هم فکر با خود را پیدا کنید. این امر 

موجب می شود با چالش های تیمی کمتری روبه رو باشید 

و در برابر مشکلات پیش رو همین چرایی می تواند موجب 

بازیابی شما شود.ایده فراوان است و افراد در هر تخصص و 

رشته ای هســتند. اگر با دید متفاوت تری به مسائل نگاه 

کنیم، می توانیم مسائل خوبی را برای حل کردن پیدا کنیم. 

پیش نیاز این امر هم خودباوری و ایمان به توانایی های خود 

است زیرا ما می توانیم در هر حوزه ای در 

صنعت در دنیا حرفی جدید 

برای گفتن داشته 

باشیم. 

وقتی چرایی تیم 

یکسان باشد و 

همه با یک هدف 

مشخص حضور 

داشته باشند، و هر 

کس به دنبال هدف 

خودش نباشد 

مثلا یکی به دنبال 

پول درآوردن باشد 

یکی به دنبال رشد 

خودش باشد، حل 

چالش های پیش رو 

راحت تر و مدیریت 

تیم ساده تر 

می شود

ما را

دور

نیندازید!

نوســانات بــازار باعــث شــده اســت کاربران 

تلفن های هوشمند در سراسر جهان کمتر برای 

خرید گوشــی های جدید و گران قیمت تمایل داشــته 

باشــند. نشریه PC World در شماره اخیر خود ۷ راهکار 

برای بهبــود و ارتقــای عملکرد تلفن هــای همراه تحت 

سیستم عامل اندروید را معرفی کرده است تا آن ها را به 

این راحتی ها دور نیندازید. شما می توانید با اقداماتی 

هرچند مختصر و کوتاه، زمان بیشتری از آن ها استفاده 

کنید.

 ۱. دستگاه را به طور متناوب راه اندازی مجدد کنید

بیایید با نکات ســاده و کوتاه 

شروع کنیم. شاید تا زمانی که 

آپدیت جدیدی ارائه نشود به 

فکر راه اندازی دوباره یا همان 

ری استارت گوشی نباشید. اما 

همانند رایانه هــا، راه اندازی 

مجدد با تخلیه حافظــه کوتاه مدت، قطــع برنامه های 

جانبی و رفع اختلال برنامه های قفل شده سرعت عملکرد 

گوشی را به شدت افزایش می دهد. حتی اگر از آن دسته 

کاربرانی هســتید که از نرم افزارها به طــور کامل خارج 

می شوید، ری استارت منظم و هفتگی گوشی می تواند 

تاثیر بسزایی بر بهره وری و کیفیت باتری داشته باشد.

 ۲. به روزرسانی ها را بررسی کنید

 به جز پیکسل و نکسوس که 

فرزنــدان گــوگل بــه شــمار 

می روند، دیگر دستگاه های 

اندرویدی اجازه به روزرسانی 

خــودکار سیســتم عامــل را 

نمی دهند. ممکن است حتی 

براساس دست کاری ای که در تنظیمات انجام داده اید، 

اعلان آپدیت جدید برای شما ارسال نشود. به روزرسانی 

به موقع نیــز به رفع اختــلالات و بهبــود عملکرد کمک 

می کند.

 !۳. نرم افزارهای اضافه را دور بریزید

 نرم افزارها و بازی هایی که دیگر 

مورد استفاده روزمره کاربران 

نیســتند مانند گــرد و خاک 

عملکــرد  روی  دیجیتالــی 

دستــــــگاه انــــــدرویدی 

تاثـــیــرگـــــذارند. به جــز 

دســتگاه های دارای حافظــه ۱۲۸ گیگابایتــی، دیگر 

دســتگاه ها به سرعت با مشــکل کمبود حافظه روبه رو 

می شــوند و مانند هر دســتگاه الکترونیکــی دیگری، 

عملکرد آن به شدت افت می کند.

 ۴. فایل های حجیم را جابه جا کنید

 پــس از حــذف نرم افزارهای 

اضافــی، نوبــت دور ریختن 

فیلم ها، تصاویــر و فایل های 

صوتی حجیم است. اگر هنوز 

به آن ها احتیاج دارید، یا روی 

گوگل درایو از آن ها نگهداری 

کنید یا به یک حافظه جانبی منتقلشان کنید.

 ۵. صفحه نمایش را تنظیم کنید

 تلفن همراه اندرویدی شــما 

دیگر همان دستگاهی که روز 

اول خریدید نیست. پس باید 

با تنظیــمات متفاوتــی از آن 

اســتفاده کنید. فعال سازی 

 (Dark Mode) حالت تاریکی

مــصرف باتری را به شــدت کاهــش می دهــد. کاهش 

رزولوشــن صفحه نمایش عــلاوه بر باتــری، بر سرعت 

عملکرد گوشی تاثیرگذار است. همچنین غیرفعال کردن 

گزینه Always-on Display یا صفحه نمایش همیشــه 

روشن نیز از لمس اتفاقی و فعالسازی گوشی جلوگیری 

می کند.

 ۶. سبک نت گردی کنید

 اگــر زمــان 

زیادی صرف 

ری  ا رگــذ با

ت  صفحــا

نتــی  ینتر ا

 ، د شــو   می

احتمالا تلفن همراه شــما صفحــات اینترنتی را 

به سختی فراخوانی می کند. خوشــبختانه گوگل کروم 

گزینه LITE MODE را در اختیار کاربران قرار داده است تا 

کاربران صفحات وب را بــا ۶۰ درصد مصرف کمتر دیتا، 

سریع تر ملاحظه کنند.

 ۷. به تنظیمات کارخانه بازگردید

 پاک ســازی نرم افزارهــا و 

سبک ســازی حافظه اگرچه 

موثر اســت، راهــکار قطعی 

حذف نرم افزارهای نامناسب 

یــا فرایندهــای ایجادکننده 

اختــلال در دســتگاه های 

اندرویدی بازگشت به تنظیمات کارخانه است. پیش از 

اجرا البته یک نسخه پشتیبان از اطلاعات تلفن همراه 

خود تهیه کنید. 

داز
م ان

چش

عادل نجفی
مترجم

ایستگاه

PS۵ معرفی شد. 

بعد چند ماه عرضه 

 PS۴ می شه. بعد

ارزون می شه. اونوقت 

 PS۳ من می تونم برم

بخرم!

alirezaAli ziyamahdiرضاممدویچشاهین 07راجش کوتراپالی gol pesar
 PS5 خرید
به صورت قرعه کشی
کنسول نســل نهمی ســونی بامداد جمعه هفته 

پیش رونمایی، و به تیتر یک بسیاری از رسانه های 

دنیا تبدیل شــد. هرچند قیمت پلی استیشــن ۵ 

به صورت رسمی مشخص نشــده است، بسیاری 

از کاربــران ایرانــی شــبکه های اجتماعــی بــا 

واکنش های خــود به ناتوانی خرید این کنســول 

جدید، بیش از مســائل فنی مرتبط با آن واکنش 

نشان داد.

راهبرد

ترند

هفدهمین هم آفرینی مشهد

۲۷ خرداد

شماره تماس مجازی:  ۰۹۰۵۲۶۵۹۳۷۰

رویداد مجازی استفاده از فناوری های فضا پایه در کشاورزی

۲۹ خرداد

Grac.ir
هفتمین دوره جامع کاربردی دیجیتال مارکتینگ آغازینو

۱ تیر - ساعت: ۱۶

https://b2n.ir/765084

کارگاه آشنایی با بیزینس مدل های صنعت پرفرصت بیمه

۲۷ خرداد – ساعت ۱۶

https://b2n.ir/922253

این ارزانی 
باعلت است!

در نهمیـــن شـــماره از ضمیمـــه 

«لینـــک» و دســـت کم ۵ ماه پس 

بالاخـــره  کوویـــد۱۹  همه گیـــری  از 

 PC دکـــه مطبوعـــات» بررســـی نشریه»

World را در حالـــی بـــرای همراهان خود 
ارائـــه می دهـــد کـــه خـــبری از کرونا، 

ویـــروس جدید، در آن نیســـت. شـــماره 

ژوئـــن ۲۰۲۰ نشریه با اختصـــاص تصویر 

روی جلـــد به یک لپ تـــاپ تلاش می کند 

«۱۰ نرم افـــزاری کـــه از خریـــد آن هـــا 

پشـــیمان نمی شـــوید» را معرفی کند. از 

این بخـــش با توجـــه بـــه توانمندی های 

وب ســـایت های عرضـــه  نرم افزارهـــای 

ایرانـــی به سرعت عبـــور می کنیـــم و به 

سراغ حوزه سخت افزاری می رویم.

هیـــچ ارزانـــی بی علـــت نیســـت! این 

عبـــارت از ضرب المثل هـــای پرطرف دار 

زبان فارســـی اســـت اما ظاهـــرا لپ تاپ 

Acer Swift ۳ خط بطلانی بر آن کشـــیده 
اســـت. بررســـی محصول جدید ایسر در 

PC World نشـــان می دهد این محصول 
ششـــصدوپنجاه دلاری در رقابـــت بـــا 

مک بـــوک پرو۱۳ بـــا قیمـــت ۱۷۹۹ دلار 

چندان دست و پا بسته نیســـت. استفاده 

 AMD’s Ryzen7 4700U از ســـی پی یو 

اســـت که با وجـــود اختلاف هـــزاردلاری 

قیمت تمام شـــده ۲ محصـــول، در اجرای 

عملیات هـــای چندهســـته ای در قالـــب 

پردازش هـــای گرافیکی محصـــول ایسر 

با اختلاف پیشـــتاز اســـت.

یکی از ســـؤالاتی کـــه خریـــداران بازار 

لپ تـــاپ در مقایســـه بـــا رایانه هـــای 

رومیـــزی مطـــرح می کننـــد امـــکان 

به روزرســـانی ســـخت  افزاری آن هاست. 

نشریـــه PC World در ایـــن شـــماره بـــا 

طرح ایـــن ســـؤال که آیـــا تـــلاش برای 

به روزرســـانی SSD و RAM لپ تاپ هـــا 

فایـــده ای هـــم دارد، به بررســـی آن روی 

مدل INSPIRON ۱۵ دل پرداخته اســـت. 

تجربـــه نشـــان داده اســـت لپ تاپ هـــا 

به ویـــژه سری هایـــی کـــه بـــرای بازی ها 

طراحی می شـــوند، با حجـــم تغییرات در 

بازی ها بیش از ۴ ســـال کارآمد نیســـتند 

و در پایـــان بنچ مارک های انجـــام گرفته 

پس از ارتقا نشـــان می دهد به روزرسانی 

این قطعات بدون امـــکان آپگرید GPU و 

CPU بیش از یک ســـال بـــه کارایی آن ها 
نمی افزایـــد.

جاسوسی را متوقف 
کنید!

نشریه Web User روی جلد شــماره جدید 

خود به کاربران فضای مجــازی توصیه ای 

کرده اســت که ایــن روزها دربــاره اهمیت 

آن صحبت هــای زیادی می شــود. دفاع از 

حریــم خصوصی کاربــران وجلوگیــری از 

ســوء اســتفاده غول های دنیــای فناوری 

از داده هــای کاربــران باعث شــده اســت 

Web User بــا تیتر «به جاسوســی گوگل و 
آمازون از خود پایان دهید» به ۲ غول دنیای 

فناوری حملــه کند، و از کاربران خواســته 

اســت همه اطلاعاتی را کــه این شرکت ها 

از آن هــا جمــع آوری کرده اند پاک ســازی 

کنند. جین هاسکین در مقاله خود در این 

خصوص می نویســد: «ابزارهای هوشمند 

و نرم افزارهــا تنها به شــما دربــاره وضعیت 

هوا یــا جســت وجوی اطلاعات مــورد نیاز 

شــما نمی پردازند و مرتبا در حــال فراوری 

آنچه می اندیشید، می نویسید یا می گویید 

هســتند تا در ســاده ترین حالت، تبلیغات 

مرتبط با خواســت ها و دیدگاه های شما را 

عرضه کننــد. اما اگر نمی خواهیــد آن ها را 

از دســت بدهید، برای اینکــه بهتر متوجه 

شوید، دستیار صوتی تلفن همراه اندرویدی 

شما سال هاست در حال شــنیدن صدای 

شماســت حتی بــدون آنکه فرمانــی داده 

باشید!»

شــاید دیگر برای ویرایش تصاویر به خرید 

نرم افزارهــای گران قیمت نیازی نداشــته 

باشید. نشریه Web User ۳ سرویس آنلاین 

و رایــگان ویرایشــگر عکس را بررســی و به 

کاربــران معرفی کرده اســت. وب ســایت 

photopea.com کــه به جــز هزینه گزاف، 

تجربه شبیه سازی کاملی از نرم افزار معروف 

فتوشــاپ را در اختیــار کاربران خــود قرار 

می دهد انتخاب اول نشریه است. اگر برای 

کار با آن وقت بگذارید، به زودی می توانید به 

جز کاســتن قرمزی چشــم ها در عکاسی، 

تغییرات بسیار بیشتری در عکس های خود 

ایجاد کنید. وب سایت pixlr.com پیشنهاد 

 X دوم نشریه به کاربران است که در ۲ محیط

بــرای کاربــران آماتــور و E بــرای کاربران 

حرفه ای تر عرضه شــده اســت. از انتخاب 

رزولوشــن تصویر خروجی تــا فورمت های 

مختلــف از امکانات ایــن سرویس ویرایش 

آنلاین تصاویر است. پیشنهاد سوم و برنزی 

Web User پایگاه lunapic.com اســت که 
اگرچه از حیث راحتی کاربر امتیاز بیشتری 

دریافت کرده اســت، امکانــات و خدمات 

کمتری به آن ها عرضه می کند. 

قاشق سـحرآمیز
برای دسـتان لـرزان

گپ و گفتی با هم بنیان گذار استارت آپ فن آسا که
به دنبال ارائه زندگی راحت تر برای بیماران مغز و اعصاب است

کنید کنیدن  کنیدن  ناسکناسک 
برای ثبت نام

۱۲

۴ ۳

دکه مطبوعات  نجفی 

ایول! PS۵ هم 

معرفی شد. یه چیز 

به چیزهای دیگه ای 

که نمی تونستیم 

بخریم

 اضافه شد!

پلی استیشن ۵ هم 

اومد. هنوز بابام قول 

خرید یکشو عملی 

نکرده! کل بچگی مو 

بابتش شیطونی 

نکردم.

خب، بیاید. براتون 

حساب کردم.

یه کلیه + 

سه چهارم کبد + 

۳۰ لیتر خون = 

PS۵ پول

 PS۵ بهترین جمله در مورد

رو شینجی میکامی، یکی 

از طراحان بزرگ بازی، گفت 

که پلی استیشن ۵ او جایو، 

وانوروی تانگا اینجی میشگا، 

نیتی کییینده کانجا توکیو نو.

اگه شرکت سونی برای ایران 

بود، الان باید می رفتیم تو 

سایتش ثبت نام می کردیم که با 

قرعه کشی PS۲ بگیریم.

تازه به اونایی که PS۱ فعال دارن یا 

در ۳ سال گذشته آتاری و میکرو 

خریدن هم PS۲ نمی دادن!

 تو روزهایی که 

دوستام یا دارن 

ازدواج می کنند 

یا بابا میشن، 

من دارم پولامو 

 ps۵ جمع می کنم

بخرم.

خوش به حال طبری 

که الان به دوستاش 

میگه یه PS۵ بهش 

هدیه بدن که بشینه 

باهاش بازی کنه، تف 

به این روزگار که از این 

رفیقا هم نداریم

سختی کارهای سخت

اداره  یـــک کســـب وکار به عنـــوان 

مدیرعامـــل یـــا رئیـــس شرکـــت، 

کاری طاقت فرســـا و به نوعـــی مبـــارزه در 

ــختی  ــاب «سـ ــت. کتـ ــخت اسـ ــط سـ شرایـ

 The Hard Thing about) «کارهـــای ســـخت

ـــه فشـــار ســـنگینی کـــه روی  Hard Things) ب
هـــر مدیرعامـــل بـــرای اداره  کارهـــای 

ـــان و  ـــان کارکن ـــوازن می ـــراری ت ـــت، برق شرک

ــود دارد  ــای درســـت وجـ گرفـــتن تصمیم هـ

می پـــردازد. بـــن هورویتـــز، نویســـنده ایـــن 

کتـــاب، صاحـــب وبلاگـــی بـــا ۱۰ میلیـــون 

خواننـــده و کارآفریـــن باتجربـــه و موفـــق، 

برآمـــده از ســـیلیکون ولی و بنیان گـــذار 

ــت. او در  ــز اسـ ــون هورویتـ ــت اندرسـ شرکـ

ایـــن کتـــاب، داســـتان شـــخصی اش را از 

تأســـیس، راه انـــدازی، خریـــد، فـــروش، 

مدیریـــت و سرمایه گـــذاری در شرکت هـــای 

ـــده ترســـیم  ـــرای خوانن ـــاوری ب ـــر فن ـــی ب مبتن

ـــیم،  ـــن ترس ـــنده از ای ـــدف نویس ـــد. ه می کن

ارائـــه  توصیه هـــای ضرور و عملـــی اســـت 

ــود و  ــه می شـ ــه آموختـ ــه تجربـ ــا بـ ــه بنـ کـ

ـــه  ـــب وکاری ب ـــگاه کس ـــه و دانش ـــچ مدرس هی

آن نمی پردازد.

بـــن هورویتـــز در کتابـــش کامـــلا مســـتقیم 

و رک دربـــاره  ســـخت ترین شرایـــط اداره  

ــراج  ــد. اخـ ــت می کنـ ــب وکارها صحبـ کسـ

دوســـت  صمیمی تریـــن  کـــه  کســـی 

تمامـــی  برعهده گرفـــتن  شماســـت، 

بـــرای  تصمیـــم  شرکـــت،  مســـئولیت 

هم زمـــان  و  کارخانـــه  تعطیل کـــردن 

بـــا تمـــام این هـــا، داشـــتن نگاهـــی بـــه 

آینـــده شرایـــط ســـختی اســـت کـــه بـــرای 

هـــر مدیرعاملـــی پیـــش می آیـــد. آن هـــا 

ناچارنـــد بـــرای حفـــظ کسب وکارشـــان 

هـــر روز تصمیماتـــی بـــه ارزش مـــرگ و 

زندگـــی بگیرنـــد. تمـــام توصیه هایـــی کـــه 

نویســـنده در ایـــن کتـــاب آورده بـــر مبنـــای 

موفقیت هـــای در کســـب وکار خـــودش 

ــف را  ــای مختلـ ــت. او موقعیت هـ ــوده اسـ بـ

تحلیـــل می کنـــد و بـــه ســـوالاتی پاســـخ 

می دهـــد کـــه هیـــچ راه ســـاده ای برایشـــان 

وجـــود نـــدارد. ایـــن مطالـــب ســـختی 

کارهـــای ســـخت را روشـــن می کنـــد، 

کارهایـــی کـــه نمی تـــوان هیـــچ فرمـــول 

مشـــخصی بـــرای درســـت انجام دادنشـــان 

ایجـــاد کـــرد.
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شما در استارت آپ فن آسا چه کاری انجام 
می دهید؟

فن آسا ایجاد شــده اســت برای کمک به آسایش بیشتر 

و زندگــی راحت تر بــرای یک دســته از افراد کــه دچار 

بیماری های مغــز و اعصاب هســتند. در گام اول، سراغ 

بیماران دارای اختلالات حرکتی رفتیــم مانند بیماران 

مبتلا به پارکینسون که لرزش دست دارند. این دسته از 

بیماران هنگام غذا خوردن بسیار دچار چالش می شوند 

زیرا هنگام لرزش دست آن ها موجب می شود غذا از قاشق 

بیرون بریزد و این برای شخص خیلی آزاردهنده است. 

به همین علت، قاشقی را طراحی کرده ایم که لرزش های 

دست افراد را حس می کند و با جبران آن ها کمک می کند 

غذا از قاشق بیرون نریزد و فرد بتواند مستقلا غذا بخورد.

این ایده چگونه به ذهن شما خطور کرد؟
من از نوجوانی به حوزه علوم اعصاب علاقه مند بودم. آرزو 

داشــتم برای افرادی که قطع نخاع هستند کار و کمکی 

انجام بدهم. پدر و مادرم پزشک هستند و به همین دلیل 

بیماران زیادی را می دیدم و در کارشان دقت می کردم. 

حرف هایی که از بیماران می شنیدم که برای انجام برخی 

کارهای ســاده چالش دارند، موجب می شــد همیشــه 

دغدغه ای داشته باشم تا تسهیلی در امور آن ها ایجاد کنم. 

به همین دلیل، حتی علاقه مند شدم به سمت رشته برق 

و بعد از آن به سمت مهندسی پزشکی بروم تا بتوانم کاری 

برای این دسته از افراد انجام بدهم. 

بر همین اساس و با همراهی هم بنیان گذارم، تصمیم به 

فعالیت در حوزه مغز و اعصــاب گرفتیم زیرا بیماری های 

اختلال حرکتــی معمولا طول عمــر را کاهش نمی دهد 

اما کیفیت زندگی بیمار را برای سالیان متمادی کاهش 

می دهد.

چه تعداد بیمار دارای اختلال حرکتی در ایران داریم که 
به عنوان مخاطب هدف شما در نظر گرفته می شوند؟

اگر فقط بیــماران دارای پارکینســون را در نظر بگیریم، 

حدود ۱۵۰ هزار بیمار داریم. اما بیماری های دیگری داریم 

مانند ای تی که فقط در دســت یا سر بیمار لرزش ایجاد 

می کند و هیچ علامت دیگری ندارد. اتفاقا میزان شیوع 

آن حدودا بیش از ۵ برابر پارکینســون اســت و متأسفانه 

درمان قطعی هم ندارند.نکته دیگر در مورد مخاطب هدف 

محصول ما این مورد اســت که کاربران قاشق یار معمولا 

بیش از ۵۰ سال سن دارند و سفارش دهنده محصول ما 

کاربر نهایی نیســت. در واقع، بیشتر فرزندان مخاطبان 

نهایی ما به سفارش قاشق یار می پردازند و باید این دسته از 

افراد را نیز در کنار مصرف کننده، هدف تبلیغات خود قرار 

دهیم و بازخوردهای آن ها را در نظر بگیریم.

پیش از استارت آپ فن آسا هم تجربه کار استارت آپی 
داشتید؟

بلــه، از دوره دبیرســتان تا کنــون در تیم هــای مختلف 

اســتارت آپی حضور داشــتم و در مقطع کارشناسی، با 

عده ای از دوســتان، به صــورت جدی تر، در مرکز رشــد 

دانشگاه دستگاه هایی برای کارخانه های فرش بافی تولید 

می کردیم که نمونه داخلی نداشت و کاملا در انحصار یک 

شرکت خاص در دنیا بود. خروجی این استارت آپ به نقاط 

روشنی رسیده بود که تصمیم گرفتم به دنبال ایده خودم از 

گروه خارج شوم.خارج از حوزه خدمات معمول، در صنعت 

چالش های فراوانی وجود دارد که می توان به سراغ آ ن ها 

رفت. همین وضعیت در حوزه پزشــکی نیــز وجود دارد و 

چالش های فراوانی هست که می توان به سراغ آن ها رفت. 

در واقع، زمان کم اســت و ایده ها بی شمار. تیم ما نیز در 

ابتدا با چندین ایده روبه رو بود که در نهایت، قاشق ضد 

لرزش را برای شروع انتخاب کردیم.

 حتما افراد ميان سال و كهن سالى را ديده ايد كه لرزش هاى عصبى دستشان لحظه اى آن ها را رها نمى كند. شايد با 
خود گفته ايد اى كاش بتوان دست هايشان را گرفت و مانع از لرزش آن ها شد. البته كه اين كار شدنى نيست زيرا لرزش 

يك اختلال حركتى شايع و حاصل انقباض عضلانى غيرارادى و ريتميك است. لرزش در دست ها مى تواند هيچ علت 
خاصى نداشته باشد يا علامتى از يك بيمارى در زمينه مغز و اعصاب مانند پاركينسون، ام اس، سكته مغزى و مواردى از 
اين دست در بدن باشد. لرزش دست معمولا علامت خطرناكى نيست ولى مى تواند موجب اختلال در فعاليت هاى روزانه 

فرد مبتلا به لرزش دست بشود و همان طور كه مى توانيد حدس بزنيد، عمل ساده غذا خوردن با قاشق و چنگال به كارى 
سخت و طاقت فرسا براى فرد دچار عارضه تبديل شود. استارت آپ فن آسا كه در اين شماره با بنيان گذار آن گفت وگو 
خواهيم كرد، دقيقا همين مسئله بيماران داراى عارضه لرزش دست را مدنظر قرار داده و توانسته است با ارائه يك فناورى 

پيشرفته، قاشقى طراحى كند كه مانع رسيدن لرزش هاى دست به سر قاشق مى شود و در نتيجه، محتويات غذا از آن خارج نمى شود. با 
سيده فاطمه حسينى، مديرعامل و هم بنيان گذار استارت آپ فن  آسا، به گفت وگو نشستيم تا از چرايى انتخاب اين ايده و تجاربش در 

مسير استارت آپى بيشتر آگاه شويم.
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است زیرا ما می توانیم در هر حوزه ای در 

صنعت در دنیا حرفی جدید 

سبد عرضه استارت آپ خود داشته باشیم.

این قاشق  به نوعی  
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که لرزش های 
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حس می کند و 

با جبران آن ها 

کمک می کند غذا 

از قاشق بیرون 
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بخورد.
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شود بهترین نتیجه را 
می دهد

قاشق 
برای دسـتان لـرزان

گپ و گفتی با هم بنیان گذار استارت آپ فن آسا کهگپ و گفتی با هم بنیان گذار استارت آپ فن آسا که
به دنبال ارائه زندگی راحت تر برای بیماران مغز و اعصاب استبه دنبال ارائه زندگی راحت تر برای بیماران مغز و اعصاب است
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بیماران هنگام غذا خوردن بسیار دچار چالش می شوند 
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مسير استارت آپى بيشتر آگاه شويم.

به دنبال ارائه زندگی راحت تر برای بیماران مغز و اعصاب است
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