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در همین 
نمایشگاه 
برای حدود 
60نفر 
اشتغال‌زایی 
شده است 
که اگر 
خانواده‌های 
آنان را هم 
به حساب 
بیاوریم، 
از جنبۀ 
اقتصادی از 
افراد زیادی 
حمایت شده 
است

برپایی نمایشگاه صنایع دستی در بوستان نیلوفر آبی، با حضور غرفه‌داران با تجربه همراه بود

تلاقی تولیدکننده و خریدار
  

بازدید مشاوران جوان 
شهرداری مشهد از بوستان 

دانش
مشاوران جوان شــهرداری مشــهد از بوستان 

دانش واقع در محلۀ رسالت بازدید کردند.
به گزارش شهرآرامحله به نقل از روابط عمومی 
شــهرداری منطقــه، در ایــن بازدیــد 25نفر از 
مشــاوران جوانِ مدیران مناطــق، معاونت‌‎ها، 

سازمان‌ها و مدیریت‌ها حضور داشتند.
بوستان موضوعی دانش، از مکان‌های تفریحی 
و علمی منطقۀ10 به‌شــمار می‌رود که با هدف 
بهــره‌وری انــرژی احداث شــده و در حاشــیۀ 
بــزرگ‌راه امام علی)ع(، بعد از بولوار شــریعتی 

قرار دارد.

صنایع‌دستی  و  سوغات  نمایشگاه  محبوبی- 
با عنوان »ایران زمین« با شرکت غرفه‌دارانی از 
مشهد و سایر شهرها درحال برگزاری در بوستان 

نیلوفر آبی است.
و  فرهنگی  معاونت  همت  به  که  برنامه  این 
اجتماعی شهرداری منطقۀ10 برپا شده، با هدف 
اشتغال‌زایی و کمک به اقتصاد مقاومتی، از تاریخ 
24مرداد تا 2شهریور، از ساعت18 تا 23 پذیرای 

بازدیدکنندگان است.
در دومین روز نمایشگاه و در عصری تابستانی، 
در کنار غرفه‌داران حضور پیدا کردیم تا از نزدیک، 
نظرات مردم و صاحبان غرفه‌ها را درخصوص 
این نمایشگاه جویا شویم. از همان ساعت اولیۀ 
شروع برنامه، حضور مردم درخور توجه است. 
یکی از دلایل این استقبال، انتخاب مکان درست 
بوستان  است.  نمایشگاه  این  برای  خوب،  و 
نیلوفر آبی، گذشته از اینکه، یکی از بزرگ‌ترین 
است،  منطقه  بوستان‌های  پررفت‌وآمدترین  و 
روبه‌روی مجموعۀ موج‌های آبی قرار دارد که زائران 
و مسافران را جذب خود می‌کند. همین موضوع 
سبب‌شده تعداد بازدیدکنندگانِ این نمایشگاه 

درخور توجه باشد.

ارتباط با مشتری، ارزشمندتر از سود است
روح‌ا... علی‌آبــادی عــکاس طبیعت اســت و 
هنرش را به‌صورت تابلوعکس درآورده و در غرفه 
می‌فروشد. علاوه‌براین، تابلوفرش ماشینی هم 
برای عرضه دارد که به گفتــۀ خودش، به‌خاطر 
تنوع جنــس این‌کار را کــرده. نظــرش درباره 
نمایشگاه این است که عرضۀ مستقیم، همیشه 
بهتر از عرضۀ با واسطه است و در این حالت، کالا 

هم به قیمت ارزان‌تر فروخته می‌شود.
او ادامه می‌دهد: »مردم دوست دارند خریدهای 
مختلفی انجام بدهند، اما توان معیشتی ندارند، 
برپایی این نمایشگاه‌های محلی که در آن کالاها 
با تخفیف ارائه می‌شــود، هم به ســود مشتری 

است و هم فروشنده.«.
علی‌آبــادی کار خــودش را این‌گونــه توضیح 
می‌دهــد: »در بســیاری از تابلوفرش‌هــا 
عکس‌های مناظر خارجی که از اینترنت گرفته 
و چاپ شــده به مردم ارائه می‌شــود، اما بیشتر 
عکس‌های من منظره‌های خود شــهر مشــهد 

است که بر روی کاغد ابریشم چاپ کرده‌ام.«.
او کــه دو ســال اســت تجربــۀ شــرکت در 
نمایشــگاه‌های مختلف را داشــته، می‌گوید: 
»فروشــنده‌ها و به‌ویــژه کســانی کــه هنــر و 
صنایع‌دســتی خودشــان را ارائــه می‌دهنــد، 
امیدوارانه در این نمایشگاه‌ها شرکت می‌کنند، 
حتی شاید سودی هم برای ما نداشته باشد، اما 
ارتباطی که با بازدیدکننده برقرار می‌کنیم برای 

ما بسیار ارزشش بیشتر است.

نمایشگاه تخصصی، پربارتر است
در داخــل غرفــه‌اش، انــواع زیتون بــه فروش 
می‌رسد. از استان گیلان به این نمایشگاه آمده 
و در منجیل، کارگاه فــرآوری زیتون دارد. امین 
معظمــی به گفتۀ خــودش از طریــق فراخوان 
نمایشــگاهی از ایــن برنامه مطلع شــده و بعد 
از 17ســال، به همین بهانه به مشــهد آمده. او 
می‌گوید: »بیش از 150نمایشــگاه رفته‌ام که 

حدود 40مورد آن‌ها محلی بوده.«.
 او دربارۀ پربارترشــدن نمایشگاه‌ها نظرش این 
است: »اگر نمایشــگاه به‌طورتخصصی برگزار 
شــود، بهتر اســت. الان اســم این نمایشــگاه 

ســوغات و صنایع دستی اســت اما غرفه‌هایی 
داریــم کــه در آن‌هــا کالاهــای واســطه تولید 

می‌شود.«.
او بــا بیــان اینکــه صنعــت نمایشــگاهی در 
اشــتغال‌زایی بســیار مؤثــر اســت، می‌گوید: 
»در همیــن نمایشــگاه بــرای حــدود 60نفــر 
اشــتغال‌زایی شده اســت که اگر خانواده‌های 
آنان را هم به حساب بیاوریم، از جنبۀ اقتصادی 

از افراد زیادی حمایت شده است.«.

در محلۀ ما کتاب‌فروشی وجود ندارد
گرچــه نــام نمایشــگاه، ســوغات و صنایــع 
دســتی اســت، اما در بین غرفه‌‌ها محصولات و 
کالاهایی جز این نیز دیده می‌شــود. غرفه‌های 
فروش لباس و کتاب از این نمونه اســت. خانم 
غلامی‌نژاد بــرای خرید کتاب توقــف کرده و از 
غرفه‌دار که خودش ناشــر اســت، برای خرید، 
راهنمایی می‌گیرد. غلامی‌نژاد که ساکن محلۀ 
امام هادی است، از طریق خواهرش از برپایی 
این بــازار محلی آگاه شــده. او می‌گوید: »من 
به خواندن کتاب علاقــه دارم اما تابه‌حال اصلا 
کتاب‌فروشــی نرفته‌ام. به‌خاطر اینکه در محلۀ 
ما کتاب‌فروشــی وجود ندارد و از طرفی قیمت 

خرید کتاب‌ هم بالاست.«.
او ادامــه می‌دهــد: »چــون در ایــن بازارهــا 
کتاب‌ها تخفیف می‌خورد، مــا توان خرید پیدا 
می‌کنیم.«.محمد محرابی، ناشر است و مسئول 
غرفۀ فروش کتاب. او با بیان اینکه چهارمین‌بار 
اســت در نمایشگاهی محلی شــرکت می‌کند، 
می‌گویــد: »گرچه فــروش در نمایشــگاه‌های 
محلی، قابل مقایســه با نمایشــگاه‌های بزرگ 
بین‌الملــل نیســت، اما هــدف ما هــم بیش از 
آنکه سودآوری باشــد، فرهنگ‌سازی در زمینۀ 
مطالعۀ کتاب است. همین که با تخفیف‌دادن در 
قیمت کتاب‌ها و توضیحاتی که ارائه می‌دهیم، 
بازدیدکننــدگان بــه خرید کتــاب، تمایل پیدا 

می‌کنند، برای ما ارزشمند است.«.

اگر در مشهد نمایشــگاه‌های محلی برگزار 
شود، ما راه دور نمی‌رویم

مجید ســتاریان که در غرفه‌اش فقط لواشــک 
بــه فروش می‌رســاند، حدود 12ســال، تجربۀ 
شــرکت در نمایشــگاه‌های مختلفــی را دارد 
کــه در شــهرهای دیگر برگزار شــده اســت. او 

نمایندگی یک نوع لواشــک را دارد که در تبریز 
تولید می‌شــود و علاوه‌براین، به گفتۀ خودش، 
در سایر نمایشــگاه‌ها فروش عطر و محصولات 

شترمرغ را هم داشته است.
ستاریان به‌عنوان یک غرفه‎دار باتجربه در عرصه 
نمایشگاهی می‌گوید: »مشهد، به‌تازگی است 
که نمایشگاه محلی برگزار می‌کند و خودم برای 
اولین‌بار است که شرکت می‌کنم. تا پیش از این 

در نمایشگاه بین‌المللی شرکت می‌کردم.«.
او برگزاری این نمایشگاه‌ها را مؤثر ارزیابی کرده 
و می‌گوید:»اگر این برنامه در خود مشهد برگزار 
شود، من خودم شــهرهای دیگر نمی‌روم تا راه 
دوری را طی کرده باشم. ســال گذشته مجبور 
شــدم از مهرماه به نمایشگاه‌های مختلف بروم 
و 25فروردین به خانه رســیدم. بعد از چهار روز 
دوباره نمایشــگاه رفتم و حدود پنج‌روز است که 

دوباره به مشهد برگشته‌ام.«.

مسافران هم جذب این بازار می‌شوند
رد  آرش پارســیان غرفــۀ عطرفروشــی دا
و ســومین‌بار اســت کــه در نمایشــگاه محلی 
شــرکت کرده، اما 13ســال تجربــۀ حضور در 
نمایشــگاه‌های بین‌المللــی را دارد. او دربارۀ 
برپایــی غرفه‌ها در بوســتان نیلوفرآبی این‌طور 
می‌گوید: »بین سه نمایشگاه محلی که تابه‌حال 
شرکت کرده‌ام، اینجا از همه بهتر بوده، چون در 
حاشــیۀ خیابان و روبه‌روی موج‎هــای آبی قرار 
دارد و به‌جز ســاکنان محلی، مسافران و زائران  

هم جذب بازار می‌شوند.«.
او می‌گوید: »خیلی از مناطق شــهری، فاصلۀ 
زیادی با نمایشگاه بین‌المللی و حتی دیگر مراکز 
خرید دارند، به همین خاطر برپایی نمایشــگاه 
محلی می‌تواند زمینــۀ خوبی برای خرید مردم 
فراهم کند. ضمــن اینکه فروش ما هم بیشــتر 
است، چون به اجناس‌مان تخفیف می‌دهیم.«.
رحیمــه بیدار بــه همــراه دو نفر از شهرســتان 
بجنورد آمده، در قسمت مجزایی از نمایشگاه، 
چادر محلی برپاکرده‌اند و غذاهای محلی مثل 
آش و قطاب به فروش می‌رسانند. او با بیان اینکه 
چهار سال تجربۀ شرکت در نمایشگاه‌ها را دارد، 
می‌گویــد: »مردم بــه غرفه‌های ســنتی علاقه 
نشان می‌دهند و ما هم هرچه روزی‌مان باشد، 
به دست می‌آوریم، گاهی فروش‌مان کمتر است 

گاهی بیشتر. درمجموع راضی هستیم.«.

  

اجرای پیاده‌روسازی معابر 
سطح منطقه

برای پیاده‌روسازی معابر سطح منطقه اعتباری 
بالغ بر 24میلیارد ریال هزینه شده است.

به گزارش شهرآرامحله، به نقل از روابط عمومی 
شــهرداری منطقه، پیاده‌روسازی معابر سطح 
منطقــۀ10 مشــهد ازجملــه اقدامــات ادارۀ 
فنی و عمران این منطقه اســت کــه با توجه به 
درخواست‌های مردمی و اولویت معبر اجرایی 

می‌شود.
تاکنــون بــرای پیاده‌روســازی معابــر بولــوار 
شــریعتی )حدفاصل ادیب تا شهید فلاحی(، 
بولوار شــریعتی )حد فاصل شــهید فلاحی تا 
شاهد(، بولوار شــاهد )حدفاصل میدان مادر 
تا چهارراه‌آهن(، خیابان‌های شــهید قربانی، 
احمــدی، امام هــادی)ع( و امــام زمان)عج( 
اعتباری بالغ بر 24میلیارد ریال هزینه شــده 

است.


