
7 دریافت نسخه الکترونیک شهرآرامحله از
s h a h r a r a n e w s . i r ونا زندگی امید محله |کر

ســعید جلائیان|

شیوع کرونا باعث از رونق 

افتادن بســیاری از اصناف 

شــده اســت. یکی از مشاغلی 

کــه در این مدت آســیب زیادی دید 

نمایشگاه داران اتومبیل بودند، از جمله 
نمایشگاه داران اتومبیل خیابان امام خمینی)ره(

و خرمشهر که به دلیل کم شدن استقبال شهروندان 

از خرید خودرو، کسب و کارشان کساد شد. به طوری که 

بسیاری از صاحبان این حرفه در محله امام خمینی)ره( با اولین 

تعطیلات کرونایی اصناف با روی آوردن به فروش غیرحضوری تلاش 

کردند برخی خسارت خود را با فعالیت در فضای مجازی جبران کنند.

ایجادQنمایشگاهQخودروQدرQفضایQمجازی 
محســن صادقی پور از اوایل دهه 70 در خیابان امام خمینــی)ره( به خرید و فروش 

خودرو مشــغول است. او در این سال ها توانسته به واســطه اعتباری که به دست آورده 

اعتماد افرادی را که قصد فروش خودرو دارند به دست بیاورد به طوری که بسیاری از مالکان 

وسایل نقلیه خودرو خود را برای فروش نزد او در نمایشگاه به امانت می سپارند.

با شــیوع کرونا از اواخر سال98 صادقی پور جزو اولین نمایشــگاه داران اتومبیل در محله امام 

خمینی)ره( بود که فروشگاه خود را برای رعایت قرنطینه تعطیل کرد و کسب و کارش را به فضای 

مجازی انتقال داد. او درباره نحوه تعطیلی نمایشــگاه و فروش خودروهایش در فضای مجازی 

می گوید:«از روزی که خبر شیوع کرونا اعلام شد، کار ما وارد یک رکود شدید شد به طوری که دیگر 

کمر کسی برای خرید خودرو به ما مراجعه می کرد و تنها شاهد تردد همکاران و دلالانی بودیم 

که کارشان خرید و فروش خودرو است. در همان روزهای نخست پسرم پیشنهاد داد برای حفظ 

ســلامتی خود مدت کمری در نمایشگاه حضور داشته باشــیم و به جای آن در فضای مجازی

 اتومبیل بفروشــیم. پس از موافقت من، پسرم تصاویر تمام خودروهای نمایشگاه را با جزئیات و 

اطلاعات کامل در فضای مجازی منتشر کرد.»صادقی پور درباره نحوه فروش اینرنتی خودروهایش 

توضیح می دهد:«پس از ایجاد کانال یک بنر و چند تراکت چاپ کردیم که در آن فعالیت مجازی مان 

را اعلام کرده بودیم. چند روز بعد هم که اعلام شد صنف ما باید همراه با دیگر مشاغل غیرضروری 

تعطیل کنند، درهای نمایشــگاه را بستیم و تنها اوقاتی به نمایشگاه می آمدیم که یک مشری 

قصد خرید و تحویل خودرویی را داشت که در فضای مجازی دیده بود.

میلQخریدارانQخودروQبهQخریدQحضوری 
صادقی پور ادامه می دهد: در روزها و هفته های اول تعطیلی نمایشگاه فروش زیادی در فضای 

مجازی نداشتیم چرا که خریداران خودرو ترجیح می دهند حضوری خودرو را بخرند اما در هر 

صورت پس از یک مدت شرایط کاری ما بهر شــد و با فروش خودرو در فضای مجازی توانستیم 

درآمدی به اندازه هزینه های خود داشته باشیم. در این مدت نیز بسیاری از نمایشگاه داران خودرو 

با الگوبرداری از ما تصمیم به فروش اینرنتی گرفتند. حتی برخی شان سایت راه اندازی کردند.

اگرچه دلالانی که کارشان خرید و فروش خودرو در نمایشگاه ها بود حضورشان در اینجا بسیار 

کاهش پیدا کرده چرا که بسیاری از آن ها قید این کار را زدند و به مشاغل دیگر روی آوردند. برای 

خود یک نمایشگاه اتومبیل دایر کردند و مستقل شدند.

صادقی پور اضافه می کند: پس از بازگشایی نمایشگاه از همان روزهای نخست توجه خاصی به 

رعایت شیوه نامه های بهداشتی داشتم به طوری که استفاده از ماسک در این نمایشگاه برای 

همه الزامی است و افراد باید فاصله اجتماعی را رعایت کنند. علاوه بر این به طور مداوم محیط 

نمایشــگاه را ضدعفونی می کنیم. خوشــبختانه من تا به امروز به واسطه رعایت همین اصول 

بهداشتی برخلاف بسیاری از همکارانم هرگز به کرونا مبتلا نشده ام.

نمایشگاه دار محله امام خمینی(ره)
 در دوران کرونا روش فروش جدیدی

 را تجربه کرد

نقل مکان 
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سعید جلائیان| عشق به اسب در خانواده  »خاکســاری» موروثی است. سال1386 وقتی سارا 

متولد شد، پدرش پرورش اسب داشت و او با اسب و سوارکاری بیگانه نبود. تا اینکه در سال92

پدرش تصمیم به تأســیس یک باشگاه سوارکاری در مجاورت شهرک طرق گرفت. این کار پدر 

زمینه ساز علاقه و کسب مهارت سوارکاری در سارا شد به طوری که او توانست با اسب ترکمنی 

که خودش در تربیت آن نقش داشت در مسابقات سوارکاری شرکت کند.

اکنون فقط 14ســال دارد اما زبان اســب ها را به خوبی می فهمد و می تواند اســب را به خوبی 

هدایــت و بــا تمرین دادنش بــرای شرکت در مســابقات آماده  کند. ســارا هر روز 6ســاعت از 

وقت خود را در باشــگاه ســوارکاری ســپری می کند. او می گوید:»ســال95، با 2اسب سحر و 

بهارگل ســوارکاری را زیر نظر مربیان در باشــگاه شروع کردم. حس بسیار خوبی از سوارکاری 

داشــتم و از اینکــه وقتم را با اســب ها ســپری می کــردم لذت می بــردم. همیــن حس خوب 

باعث شــد مدتی بعــد پدرم را راضــی کنم که از ســاعت 16 تا22 همــراه او به باشــگاه بروم و 

در انجــام کارهــای مختلفی همچون دادن شیرخشــک به کره اســب ها نظــارت و به کارگران 

کمــک کنــم و از همه مهم تر روزی 3ســاعت مشــغول ســوارکاری و تمرین دادن به اســب ها 

شوم.«

آشناییQباQایلنا 
ســارا از سال96 ســوارکاری را به طور حرفه ای شروع می کند و پس از حدود 2سال تمرین با 

مادیان اســب ترکمنی به نام «ایلنا» تمریناش را از سرمی گیرد. ســارا و ایلنا پس از یک سال 

تمرین بالأخره برای شرکت در مسابقات آماده می شوند. آن ها در 6رقابت اول نتیجه خاصی 

به دســت نمی آورند، اما پس از افزایش تمرینات سخت، سارا در جایگاه نخست سوارکاران 

نونهال و نوجوان شهر قرار می گیرد و اسبش را در بین مادیان های برتر ترکمن کشور می بیند.

او درباره عناوینی که با اسبش در مســابقات مختلف کسب کرده است توضیح می دهد:«از 

ســال گذشته تا به امروز در 19رقابت پرش با اسب که توسط هیئت سوارکاری استان برگزار 

شد شرکت کردم.  در 6رقابت نخســت نتوانستیم نتیجه بگیریم که دلیلش نداشتن تجربه و 

اسرس زیاد من در مسابقات بود، اما از رقابت هفتم به بعد توانستم 3مقام اول و 2مقام دومی 

را در مســابقات هیئت سوارکاری کسب کنم و در مسابقات پرش با اسب قهرمانی استان که 

2هفته پیش برگزار شد و از سطح بسیار خوبی برخوردار بود توانستم مقام سوم را از آن خود کنم.»

اهمیتQسوارکاریQبرایQنوجوانان 
سارا عشق خاصی به اسب ها دارد و دوستان صمیمی اش همگی سوارکار و مانند او عاشق 

این حیوان نجیب هستند. او همواره به نوجوانان هم سن و سالش توصیه می کند که 

سوارکاری را یاد بگیرند و از خانواده های آن ها می خواهد این فرصت را در اختیار 

فرزندانشان قرار دهند. این ورزشکار نوجوان می گوید:«سوارکاری مزایای 

زیادی همچون افزایش قدرت جسمانی، افزایش هوش و اعتماد به نفس 

دارد. رشته سوارکاری بسیار پرهزینه است اما خانواده ها می توانند 

با پرداخت هزینه مناســب فرزند خود را در یک باشگاه ثبت نام 

کننــد و حتی اگــر فرزند آن ها بااســتعداد باشــد مالکان 

اسب های خود را در اختیار او برای تمرین و شرکت در 

مسابقات قرار می دهند. حتی آن ها می توانند با 

کسب مهارت های لازم مانند من به مربیگری 

و تربیت اســب فکر کنند که درآمد بسیار 

خوبی دارد.»

سوارکار نوجوان محله امام رضا(ع)
 از علاقه اش به این رشته ورزشی می گوید

تاخت و تاز برای موفقیت
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