
      کار و کســب درآمــد دغدغه بســیاری از 

ماســت زیــرا رونــد زندگــی و تــداوم آن به 

درآمدهــای پایــدار و ناپایــدار بســتگی دارد، 

درآمدهایــی که میــزان کیفیــت زندگی مــا را نیز 

تأمیــن می کنند و برای به دســت آوردن آن تلاش 

می کنیم، تلاشــی که گاه در گرو زندگی کارمندی 

اســت گاه در گروی خوداشــتغالی. این در حالی 

است که خوداشتغالی این روزها با تغییر رویکرد و 

ســبک زندگی، افراد بیشــتری را به خــود جذب 

می کند.

سرمایه ای که ما نداریم

خوداشتغالی از نوع مشــاغل خانگی و ایجاد یک 

شــغل کوچک بــا همــه جذابیت هــا و خلاقیت ها 

به منابــع و سرمایه هایی نیاز دارد تــا بروز و ظهور 

یابد. ســمیه مرتضوی کــه به تازگی هــنر خیاطی 

را آموختــه اســت و قصد راه اندازی کســب وکاری 

خرد را دارد، نداشــتن سرمایه اولیه را بزرگ ترین 

مشکل خود می داند. «دوره های مختلف خیاطی 

را مــن و خیلی از خانم هــای محــل گذرانده ایم. 

کار سفارشــی و سری دوزی هم زیاد است ولی ما 

وسیله ای برای کار کردن نداریم. برای شروع کار، 

دست کم به ســه چرخ خیاطی نیاز داریم و ابزاری 

مثل میز برش و اتو و ... که دست کم ۱۰۰ میلیون 

تومان خرج دارد و ما این سرمایه را نداریم. مشکل 

اصلی سرمایه اســت. اگر نهادی پیدا شود و آن را 

در اختیار بگذارد،  با درآمدی که کسب می کنیم، 

کم کم آن را پرداخت خواهیم کرد.»

معصومه نصیــری هم ایــن نظر را دارد و مشــکل 

او هم سرمایه اســت. پیشــنهاد می کنــد بانک ها 

با وام هایی با ســود پایین و اقســاط کــم، به زنان 

کارآفرینی که اول راه هستند وام بدهند.

لیــلا توکلی یکــی دیگــر از خانم هایی اســت که 

ســال ها تجربــه کار در کارگاه را دارد و اکنون به 

فکر راه انــدازی کاری خویش فرما افتاده اســت. 

او هم مانــع اصلــی کارآفرینی خانگــی را سرمایه 

می داند. «شــش ســال اســت که در تولیدی کار 

می کنم و فــوت فــن کار را بلدم اما چون دســتم 

بســته اســت و سرمایه ای نــدارم، مجبــورم برای 

دیگران کار کنم. سفارش کارهای تولیدی خیلی 

زیاد است و بارها شده اســت کارگاه های کوچک 

با خریــد وســایل اولیه توانســته اند بــا جذب کار 

از کارگاه های بزرگ تر به درآمد بیشــتری دســت  

یابند. این موفقیــت در گرو همان سرمایه ای بوده 

است که ما آن را نداریم.» 

بازاری که همیشگی نیست

مریم سادات قندهاری دیگر بانویی است که مشاغل 

خانگــی را برای کســب درآمد انتخاب کرده اســت. 

او در تولیــدی کفش همــه فوت فن  تولیــد کفش را 

آموخته  است. «بیشتر کارهای یک تولیدی کفش را 

بلدم ولی باز هم این طور نیســت که بتوانم تنها کار 

کنم. به نیروهای دیگر به ویژه فــردی که بتواند بازار 

فروش ایجاد کند نیــاز دارم. ما می توانیم یک بخش 

کار را که تولید اســت  انجام دهیم ولی در کنار آن، 

به بازار فروش نیاز داریم. این بازار یکی از مشکلات 

اصلی خیلی از خانم هاســت و محصولات زیادی که 

روی دستشان مانده اســت. گاهی در نمایشگاه ها 

و بازارچه ها می تــوان این تولیــدات را فروخت ولی 

این ها همیشگی نیست و نمی توان روی آن ها حساب 

کرد.»

معصومه نصیری هم تجربه شکست در بازار فروش را  

دارد. او کیک خانگی با کیفیت تولید می کرده که به 

دلیل پیدا نکردن مشتری آن را کنار گذاشته است. 

«کیک های خانگی و کافی شــاپی های باکیفیت و 

متنوعی درست می کردم که چون مشتری چندانی 

نداشتم و فروش خوبی نداشت آن را کنار گذاشتم. 

انگار مردم ترجیح می دهنــد از مغازه ها خرید کنند 

تا سراغ مــا بیایند. آن زمان محصولاتــم را در دیوار، 

واتساپ و اینســتا هم تبلیغ می کردم ولی فایده ای 

نداشت. البته شــنیده ام که باید روش های تبلیغ را 

یاد گرفت و باشیوه های خاصی این کار را انجام داد 

که اگر این موارد به ما آموزش داده شود خیلی خوب 

اســت. حتی موارد مربوط به بســته بندی و مشــابه 

هم خیلــی به کار مــا می آید اما در نهایت تشــکیل 

و اختصاص فضایــی برای یک بازار دائــم تولیدات 

خانگی در مناطق مختلف شهر از ضروریات حمایت 

از مشاغل خانگی زنان است.»

نیاز به یک بیمه دائمی

مشکل دیگری که زنان با مشاغل خانگی با آن دست 

و پنجه نرم می کنند نداشتن یک نوع بیمه است که از 

آن ها در شرایط خاص حمایت کند. زهرا نامور که کار 

دکوپاژ و نقاشی روی سفال و شیشه انجام می دهد، 

هرچند از درآمــد خود ایــن روزها که جوان اســت و 

می تواند کار کند راضی اســت، نگران آینده اســت. 

«چون کارم نقاشی روی شیشه، پارچه، تخم شترمرغ 

و دیگر موارد است، به ابزار چندانی نیاز ندارم. همه 

سرمایه ای که باید داشته باشم حدود ۵ میلیون تومان 

است. مشکل اصلی نداشتن پشتوانه ای برای آینده 

است. من و دیگر خانم ها تا روزی که بتوانیم کار کنیم 

درآمد داریم و این مشکلی بزرگ است. این یعنی هیچ 

نقطه امیدی در آینده نداریم.»

مریــم صانعی، یکــی دیگــر از خانم ها، نیــز همین 

مشکل را دارد. او قبل از همه گیری کرونا تولید مواد 

غذایی را شروع می کند اما با اوج گیری این بیماری، 

کســب وکار او کســاد و با کلی ضرر و زیــان، مجبور 

می شود کســب وکار خود را تعطیل کند. «متأسفانه 

مشاغل خانگی هیچ پشــتوانه ای ندارند و اگر روزی 

زمین بخوریم، باید دست به زانوی خودمان بگیریم و 

بلند شویم. ما به یک نوع بیمه خاص مشاغل خانگی 

زنان نیاز داریم که در کنار بیمه مستمری برای آینده 

و بازنشستگی، در برابر آسیب های پیش بینی نشده 

نیز از ما حمایت کند.»

ضرورت مشــاغل خانگی و کارآفرینــی در جامعه ما 

ضرورتی اســت که مســئولان بســیاری به درک آن 

رسیده اند اما اقدامات جزیره ای و کوتاه مدت مانع از 

اوج گیری و مدون شدن قوانین حمایتی در این زمینه 

شده  است. این در حالی است که شاید با تشکیل یک 

بانک اطلاعاتی و تدوین اساسنامه های مربوط، بتوان 

حال مشاغل خانگی را بهتر و چه بسا خوب کرد.

هزارتوی مشکلات مشاغل خانگی
تعدادی از بانوان فعال در حاشیه شهر از مشکلاتشان می گویند
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