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پای صحبت 
زهـرا عربی پشـت چرخ خیاطی نشسـته اسـت و مشـغول کار اسـت و 

یکی از بانوانی اسـت که در کارگاه لورسـان کار می کند، می گوید: 

حـدود یـک سـال ونیم اسـت کـه بـا خانـم تجویدی همـکاری 

می کنم و تقریبا آچار فرانسـه هستم. کار چرم و چوب حس 

خوبـی برایـم دارد، به ویـژه وقتـی کارت دیده می شـود و 

از سـمت دیگران تشـویق می شوی.

دربـاره سـختی کار می گوید: کارهای هـری پرزحمت 

اسـت. زمانـی کـه سـازمانی یـک روز قبل از مراسـمش 

بـه ما سـفارش می دهـد خیلـی فشـار کار زیاد می شـود 

و اصـا توجهی به اینکه کار دسـتی اسـت و زمـان می برد، 

نمی کننـد.

فهیمـه حقیقـت در حـال چسـب زدن چـوب بـه چـرم کیف اسـت. 

چنـد ماهی بیشـر از  همکاری اش با خانم تجویدی نگذشـته اسـت، 

می گویـد: هـر روز کارهـای خانـه  را زود انجـام می دهم تـا خودم را 

به کارگاه برسـانم. کار کردن در اینجا حس وحال 

خوبی دارد.

اسـتفاده از تکنیک هـای متفـاوت ماننـد نگارگری، برجسـته کاری و 

شـماره دوزی روی چوب بسـیاری از کارهایمان را متنوع کرده اسـت. 

معمـولا در هـر ماه یک یـا دو طرح تازه بـه کارهایمان اضافـه می کنیم.

ایـن تنـوع و خاقیت باعث شـده تـا محصـولات تجویدی با اسـتقبال 

بسـیاری از مشـریان مواجه شـود و کارگاه او روزبه روز رونق بیشری 

پیـدا کنـد. آینـده ای روشـن در انتظـار ایـن بانـوی کارآفرین اسـت که 

بـا همـت و پشـتکار خود، بـه جامعه نیـز خدمـت می کند.

این کارآفرین موفق اشـاره ای به شخصی سـازی بیشر تولیدات دارد 

و می گویـد: بـه زودی برای شخصی سـازی بیشـر کارهـا می خواهیم 

با توجه به سـفارش مشـری اسـم یا من یا تاریخ موردنظر را برایشـان 

حکاکی کنیم.

  جلب اعتماد با کیفیت بالای محصولات
او همان طـور کـه در حـال بسـته بندی کارهاسـت، می گویـد: بـرای 

تبلیغـات از طرف صنایع یا سـازمان های مربوط حمایت نمی شـویم. 

باگرهـای معـروف اینسـتاگرامی مبالغ بسـیار بالایـی می گیرند که 

درآمـد ما قابل مقایسـه بـا سرمایه داران بزرگ نیسـت و مـا نمی توانیم 

چنیـن هزینه هـای تبلیغاتـی را بـدون حمایت پرداخـت کنیم.

تجویـدی بـا ابـراز تأسـف از ایـن وضعیـت، بیـان می کند کـه در عوض 

تـاش کرده اسـت بـا کیفیـت بـالای محصـولات و رضایت مشـریان، 

اعتـماد و توجه بیشـری جلـب کند. او امیدوار اسـت کـه روزی بتواند 

حمایت های لازم را برای تبلیغات مناسـب دریافت کند تا کارگاه خود 

را گسـرش دهد و محصولاتش را به دست مشریان بیشری برساند.

  برای صادرات پروسه سختی داریم
در جواب اینکه صادرات به خارج کشور هم دارید؟ با خنده می گوید: 

داریـم، نـه دلاری بلکـه بـه قیمـت داخلـی اسـت و ادامـه می دهـد: به 

اسـرالیا و عمان ارسـال داشـته ایم. در نمایشـگاه صادراتی ایران که 

در تهران برگزار شـد تمام محصولات ما یکجا توسـط تاجر قزاقستانی 

خریداری شـد. البته نه به صورت فـروش دلاری بلکه به قیمت داخلی 

خریداری شـده. متأسـفانه بـرای صادرات پروسـه سـختی داریم و ما 

کـه تولیدکننـده هسـتیم، نمی توانیـم و بایـد نیرویـی باشـد کـه کار ما 

را بـه ایـن سـمت هدایت کنـد. البته در برنامـه کاری مـان در آینده  این 

را پیـش بینی کرده ایم.

  منتظر فرصت نباشید
تجویـدی هـم مثـل خیلـی دیگـر از بانـوان کارآفریـن انجـام کارهـای 

زیـادی در سرش بـوده و منتظـر فرصـت مناسـب بـوده  و هیـچ وقـت 

اقـدام نکـرده اسـت، می گویـد: همیشـه دوسـت داشـتم یـک کاری 

کنـم و فکرهـای زیـادی در سرم بـود و به اجرا نمی رسـید. همـه چیز از 

زمانـی شروع شـد کـه فکـرم را اجرایـی کـردم و منتظر فرصت مناسـب 

نشـدم و بـه امیـد خـدا پیـش رفتم. 


