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تأمین مواد اولیه سخت است
از او درباره مهم ترین دغدغه ای که دارد و حمایتی که باید داشته باشد 

می پرسـم که پاسـخ می دهـد: مهم تریـن مسـئله، تأمین مـواد اولیه بـا توجه 

به هزینه هاسـت. اگر یـک کیف را حدود ۴۰۰ هزار تومان می فروشـم ۲۰۰ هزار 

تومـان آن فقـط هزینـه مـواد اولیـه اسـت. مغازه دارها ممکن اسـت بـه صورت 

کلـی خرید کنند و برایشـان مقرون به صرفه باشـد، اما مـنِ تولیدکننده چون 

تولیـد انبـوه نـدارم و بـا توجـه به میـزان سـفارش خریـد می کنم هزینـه مواد 

اولیـه بـه صرفـه نیسـت. مهم ترین حمایتـی که از مـا باید صـورت بگیـرد این 

اسـت که بتوانیم مواد اولیه را از جایی تهیه کنیم که مناسـب تر عرضه شـود.

مشتری هایِ انگیزه بخش
«مشـتری ها انگیـزه می دهنـد» ایـن جملـه را دلیـل ادامـه دادن و پشـتکارش می دانـد و در ایـن بـاره می گویـد: وقتـی مشـتری سـفارش 

می دهـد و کارش را تحویـل می دهـم، برخـوردی که دارد انرژی بخش اسـت. البته این سـبک کارها مشـتری خودش را دارد و شـاید همه پسـند 

نباشـد، امـا بـا ایـن همـه هنـوز از تولیـد ایـن کار و تحویـل سـفارش ها لـذت می برم.خانم حسـینی می گویـد تا بـه حـال از کانـادا و انگلیس هم 

سـفارش داشـته اسـت، امـا یـک حـسرت را هـم چاشـنی صحبت هایـش می کنـد و ادامـه می دهـد: خانمـی  از انگلیـس به مـن سـفارش داد تا 

کیـف برایـش تولیـد کنـم، پانـزده کیف هم ارسـال کـردم، امـا بعد از مدتـی گفت هزینه تمام شـده کارهای شـا بـه دلیل گـران بودن مـواد اولیه 

تولیـد در ایـران زیـاد اسـت و در مالـزی خانم هایـی هسـتند که همیـن کار را بـا نصف قیمـت تولید می کننـد و به فـروش می رسـانند. چون مواد 

اولیـه تولیـد ایـن کار در مالـزی ارزان تر اسـت همین شـد که این سـفارش لغو  شـد.

اگر پایِ دل در میان نباشد...
خانـم حسـینی دربـاره بـازار ایـن کار و تولیداتـی که از این دسـت در بازار اسـت، می گویـد: من چـون کار سری انجام نمی دهـم بر روی 

کیفیـت کار خیلـی وقـت می گـذارم. بعضـی از تولیـدات مشـابه در بـازار را وقتـی می بینـم بافت هـا شـل و کار تمیـز نیسـت. البتـه دلیلـش 

ایـن اسـت کـه در کارگاه هـای زیرزمینـی افـرادی کـه بـه ایـن کار می پردازنـد، بابت بافـت یک کیـف ممکن اسـت ۱۵ هـزار تومان دسـتمزد 

بگیرنـد و لازم اسـت بـه تعـداد زیـاد و سریـع کارهـا را تحویـل بدهند کـه درآمد خوبی داشـته باشـد. بـه همیـن دلیـل کیفیت خوبـی ندارند.

او ادامـه می دهـد: البتـه در مشـهد فـروش ایـن کارها بـازار خوبی نـدارد و در میـان زائران و مسـافرانی کـه به مشـهد می آیند فـروش بهتری 

داریـم. واقعیـت این اسـت که اگر جنبـه درآمدزایـی را بخواهیم در نظـر بگیریم ممکن اسـت انگیزه مـان را از ادامه این کار از دسـت بدهیم.

نابه سـامانی بـازار و گـران شـدن یک بـاره مـواد اولیـه حتـی اجـازه سـفارش های بیشـتر را نمی دهـد. وقتی نـخ ممکن اسـت در عـرض یک 

شـب حـدود 2۰ هـزار تومـان گران تـر شـود سـفارش گرفـن از مشـتری و طـی کـردن هزینـه ای ثابـت کار دشـواری اسـت کـه باعث می شـود 

سراغـش نرویـم. شـاید اگـر پـایِ دل در میان نباشـد حفظ مشـاغل خانگی کار سـختی اسـت.

حمایت هایی برای بقای یک شغل
می گویـد تـا بـه حال برای اجـاره مغازه هم فکـر نکرده ام چون بـه هر حال سرمایـه لازم دارد و بایـد درآمد با هزینه هـای این کار جـور در بیاید.

از او دربـاره حایت هایـی کـه از طریـق بیمه و وام انجام می شـود می پرسـم که می گوید: چـون مـدرک فنی وحرفه ای دارم، میـراث فرهنگی 

مراجعـه کـرده ام. تولیـد کفش هـا را پذیرفتنـد، امـا کیف هـا بـرای وام قبـول نشـد. البتـه بیمه هسـتم.این بانـوی کارآفریـن دربـاره حضور در 

فرصت هـای نمایشـگاهی نیـز بیـان می کنـد: بیشـتر در نمایشـگاه های آسـتان قـدس حضـور دارم. در نمایشـگاه های محلـی و پارک هـا 

تمایلـی بـرای حضـور ندارم. مثلا در یک نمایشـگاه برای اجـاره میز حـدود ۷ میلیون تومان بایـد پرداخت کرد که اصلا به صرفه نیسـت.

 با پیول هام نمی دونم 

چه كار کردم!  

راهكارهای زنانـه برای پیول جمع کردن

  مشـاور: دکتر نورالهدی پورعباس            

ر  یـن یـک کا ید به نظـر شـما ا شـا

پیـش پـا افتـاده و بی خـود باشـد،

ولـی خیلـی مهـم اسـت، بـه مهمـی 

ماجـرا وقتـی پـی می بریـد کـه به آن 

عمـل کنیـد.

ز  ن یکـی ا ی پـول جمـع کـرد بـرا

راهکارها؛ کنرل خرج کردن است.

برای کنرل مخارج هم یکی از راه ها 

این اسـت کـه هزینه ها را بنویسـید.

فرقی هم نمی کند همه را بنویسـید 

از پـول قبوض و اجـاره گرفتـه تا پول 

میـوه و شـیرینی و کیـک و کلوچـه.

یـک مـاه کـه هزینه هـا را یادداشـت 

کردیـد می توانیـد نقـاط ضعـف را 

پیدا و آن ها را ترمیم کنید. به صورت 

فصلـی هزینه هـا را تجزیـه و تحلیل 

یـی کـه لازم نیسـت  کنیـد و آن ها

حذف یـا کـم کنیـد. مثلا اگـر هزینه 

برق بالاسـت با مرف درسـت آن را 

کـم کنیـد، یـا مقـدار نانـی کـه خرید 

می کنیـد، کنـرل کنیـد، یـا خریـد 

لباس را باتوجه به این یادداشـت ها 

کنـرل کنیـد. بـا نوشـتن خریدهـا 

دیگـر هیـچ وقـت نمی گوییـد کـه؛ با 

پول هـام نمی دونـم چـه کار کـردم! 

+ قلک 


